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Las areas mejor posicionadas en la
“carrera’ de la inversion en startups

Tecnologfas vinculadas a la informacidn, la
energifa, la mineria y las ciencias de la vida

concentran las miradas de los inversionistas.

MARINA ALIAS

n Chile, varias son las
E empresas de base tecno-

I6gica que se han gene-
rado a lo largo de los ltimos
afios agregando valor a diver-
sas industrias, pero ninguna
ha tenido un impacto a nivel
mundial como lo hiciera Face-
book en el @mbito de las comu-
nicaciones o Angry Birds en el
de los videojuegos.

Por ello, las redes de inver-
sionistas angeles y los fondos
de inversion —tipo venture ca-
pital— locales andan “a la ca-
za” del primer caso de éxito
global mediante la inyeccién
de capital en los sectores don-
de ven mayor proyeccion.

Solo asi comprobardn y
mostrardn a los inversionistas
que los integran que apostar
por las startups no solo funcio-
na en EE.UU. o Finlandia, sino
que también es una actividad
rentable en el pais.

Alex Seelenberger, socio de
Aurus y managing partner en
los fondos de capital de riesgo
de la misma firma, explica que

Es interesante
invertir en las
TIC porg

ue son
un mercado
horizontal y
Jacilitan
muchas de las
actividades de
hoy dia”.
NILS GALDO

MANAGING PARTNER DE
INVERSUR CAPITAL

fue hace cuatro afios cuando
incursionaron en la inversion
en startups, concretamente, a
través de las divisiones Aurus
Tecnologia —focalizada en las
dreas de las tecnologias de la
informacién y comunicacién
(TIC), sistemas, internet, me-
dios digitales y tecnologias in-
dustriales y de bienes de con-
sumo— y Aurus Bios —em-
presas y desarrollos compren-
didos en las ciencias de la vida,
como biotecnologia, farmaco-
logia, dispositivos médicos,
bienestar, ciencias médicas y
veterinarias, entre otras.

“A pesar de que histdrica-
mente nunca se habian mate-
rializado, si veiamos que habia
ciertos factores estructurales
que estaban cambiando y que
habia oportunidades incipien-
tes para invertir en estos secto-
res”, dice el ejecutivo de Au-
rus, fondo que conté con el
apoyo de Corfo y de inversio-
nistas privados para sumergir-
se en este nuevo “océano”.

Y afiade que invertir en estas
empresas a través de un fondo
diversifica el riesgo: “De 10
startups que se lanzan, fun-
ciona una, por lo que es
menos riesgoso invertir en
10 mediante una masa criti-
ca de recursos que en tres, ya
que, en este tltimo caso, las
probabilidades de que todas
fallen son mayores”, advierte.

En inversiones iniciales en

firmas tecnolégicas en etapas
tempranas, Aurus estd invir-
tiendo un promedio de entre
uno y tres millones de délares,
pensando en invertir durante
su ciclo de vida entre cinco y
seis millones de ddlares.

Soluciones globales

“Estas empresas no son co-
mo una panaderia; si les va
mal, el residual es cero, no
puedes quedarte con el local y
los hornos”, compara.

Segiin Seelenberger, en Chi-
le el concepto “caso de éxito”
estd “manoseado”. “Hay em-
presas que se ven bien posicio-
nadas, pero hablar de éxito en
industrias que son muy inten-
sivas en propiedad intelectual,
que buscan soluciones a nivel
mundial y con un periodo de
maduracién de cinco a siete
afios, no es cauteloso”, opina.
Cristidn Toledo, gerente de
Innovacion y Desarrollo de
Acender Consultores, firma
que se encuentra en pro-
ceso de formacion de

una nueva red de inversionis-
tas dngeles, destaca la indus-
tria de proveedores mineros
como una de las dreas mads
atractivas y con mayores opor-
tunidades que ofrece el merca-
do chileno. “Representa una
base local de conocimiento
acumulado que pronto co-
menzard a proyectar su expe-
riencia y capacidades en otros
mercados gracias al apoyo que
ha recibido de parte del Estado
con el soporte técnico de Fun-
dacién Chile; son empresas de
base tecnoldgica habituadas a
operar en entornos de alta
complejidad y exigencia que
enfrentan un escenario de ra-
pido crecimiento”, dice.

Por otro lado, explica que el
crecimiento de laeconomiana-
cional en las dreas de infraes-
tructura y energfa genera una
serie de necesidades y deman-
das de nuevas tecnologias y
servicios, lo que se traduce en
“un escenario atractivo para
lanzar startups, en especial, en
energias renovables no con-
vencionales”.

Otros emprendimientos que
atraen el interés de los inver-
sionistas son, para Toledo, las
TIC y los emprendimientos en
biotecnologifa, alimentacién y

salud, de los que se espera

un aumento en los préxi-

mos afios a par-
tir de la transfe-
rencia tecnoldgica

v

de universidades y
centros.

Nils Galdo, managing
partner en InverSur Capital,
estima que las dreas que se es-
tdn tornando interesantes son
las TIC y las tecnologfas y solu-
ciones en energias renovables
provenientes de fuentes no
convencionales (ERNC).

“Las TIC son un mercado
horizontal que atraviesa por
otros muchos verticales, son
facilitadoras y transformado-
ras de muchas de las activida-

des de hoy dia, por lo que
son interesantes desde el
punto de vista de lainver-
sion”, dice.

Ademds, anade que tam-
bién se estdn dando avances
tecnoldgicos un poco més “du-
ros” que atraen la inversion de
algunos fondos como los te-
mas relacionados con las es-
tructuras de las baterias de li-
tio, los microprocesadores y
sensores, que se alejan mds de
los softwares y las app.




